
Chargé d'affaires
Sulzer (59 Wambrechies) - Depuis octobre 2024

Deviseur
Airflux (59 Lille) - Mai 2023 à novembre 2023

Technico-commercial sédentaire
Orexad Brammer groupe Rubix (59 Avelin) - Décembre 2021 à janvier 2023

Technico-commercial sédentaire
Dimelco (59 Fretin) - Avril 2017 à novembre 2020

Technico-commercial sédentaire
Haskel France (59 Wasquehal) - Juin 2016 à décembre 2016

Technico-commercial
Tyco F.I.S. (78 Montigny le Bretonneux) - Mars 2000 à août 2013

Technico-commercial itinérant
LED (54 Longwy) - Novembre 1997 à juillet 1999

Acheteur technique
Leroux (59 Orchies) - Octobre 1995 à novembre 1997

FRÉDÉRIC GHORIS

Technico-commercial
B to B

Technico-commercial

Lille  Hauts-de-France

Nord  59

 LinkedIn

De formation supérieure,
technique et polyvalente, je me
suis principalement orienté
vers des postes de technico-
commercial. J'ai ainsi été
sédentaire, itinérant ou les
deux à la fois avec une clientèle
B to B...

53 ans
Permis de conduire
  Lille (59800) France

 fghoris@numericable.fr

 06 44 14 06 66

 EXPÉRIENCES

Prestations sur pompes, agitateurs, aérateurs et compresseurs dans le secteur de l'eau
municipale et assèchement

Expertise et services dans l'air comprimé pour industries

Distributeur de fournitures industrielles pour les professionnels

Distribution, location, service après-vente et étalonnage d’instruments de mesure à usage
industriel

Fabricant de matériels haute pression : pompes, surpresseurs et composants + vannes,
tubes, raccords et accessoires

Activité de protection incendie par sprinkleurs
Au sein de l'agence Nord
Prospection, fidélisation, devoir de conseil, négociation et relevés avec les clients
régionaux
Etudes et rédaction de :

Devis ponctuels
Contrats d'opérations périodiques sur les installations

Demandes d'offres et relations avec les fournisseurs et sous-traitants
Résultats nécessitants entre autres autonomie, adaptabilité et souplesse commerciale,
rigueur technique et administrative, sens du service, esprit d'équipe et d'analyse...
Responsable d'un objectif respecté de prises de commandes de prestations (environ 650
000 € + contrats)

Composants et prestations sur des machines produisant de la mousse de polyuréthane
Avec un agent commercial multicarte
Développement du nombre de clients référencés (doublé) et du chiffre d'affaires jusqu'à
1.5 million d'euros (+20%)
Extension de l'activité aux pays limitrophes à la France en commençant par la Belgique et
l'Angleterre (exportation et visites clientèle également dans cette dernière zone)
Structuration de l'agence (base de données clients, site internet...)

Pour la maintenance de la société (industrie agroalimentaire)
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http://www.linkedin.com/in/fghoris
mailto:fghoris@numericable.fr
tel:06 44 14 06 66


Technico-commercial sédentaire
Hibon (59 Roubaix) - Avril 1994 à septembre 1995

Autres missions
Divers - 1993

Autres

Langues

Anglais
UNIVERSITÉ LILLE 1 SCIENCES ET TECHNOLOGIES - FORMATION CONTINUE
Juillet 2014 à juin 2016

Licence Electricité Electronique Automatisme
UNIVERSITÉ LILLE 1 SCIENCES ET TECHNOLOGIES
Septembre 1991 à juin 1992

Niveau

BAC + BTS
LYCÉE FREDERIC OZANAM (LILLE)
Septembre 1986 à juin 1991

Autres

Fabricant spécialiste du vide et de la basse pression (surpresseurs type "Roots" et pompes à
anneau liquide)

2021 : technico-commercial sédentaire chez Corri Servais (fabricant de robinetterie
industrielle)
2015 : technico-commercial terrain chez Agicom (marquage industriel)
1999 : assistant responsable technique chez Kiloutou (location de matériel)
1994 : agent de maintenance chez Peaudouce (lubrification, contrôles et réparations de
pièces mécaniques)
1993 : monteur - cableur à la Cégélec (en atelier sur des armoires de puissance et à
courants faibles)
1992-1993 : service militaire effectué comme pilote de char + stage commando
1990-1991 : certificat de spécialisation, 2 stages et 1 job d'étudiant passés dans le secteur
de l'hygiène / propreté / nettoyage industriel

 COMPÉTENCES

Ventes et achats B to B
Fournitures / prestations
Neuf / maintenance / SAV
Pompes / surpresseurs / compresseurs
Protection incendie par sprinkleurs
Instrumentation / métrologie
Bureautique / CRM / ERP / NTIC / IA...

Anglais (professionnel niveau B1)     

 FORMATIONS

Stage intensif niveau B1.2, Business Programme Intermediate et préparation TOEIC

Baccalauréat électrotechnique (mention assez bien)
BTS maintenance industrielle (équivalent mention bien)

 CENTRES D'INTÉRÊT

Membre d'un club d'investissement et d'une association de randonnée
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